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Interni zmény a byznysovy rast.
MoroSystems loni obratem atakovali 300 miliond, ziskali klienty
MSD, Publicis Groupe ¢i UNIQA

Praha 27. unora 2023 — Technologicko-konzultaéni spoleénost MoroSystems, ktera
pomaha prednim ¢eskym i svétovym firmam efektivné digitalizovat procesy a zavadét
technologické inovace, dosahla loni obratu 276 miliona korun. Vliv na vysledky mélo
ziskani novych klientd, mezi néz se radi farmaceuticti giganti AstraZeneca a MSD,
nadnarodni reklamni agentura Publicis Groupe, lidr benefitnich programt pro
zaméstnance Benefit Plus ¢i pojiStovna UNIQA. MoroSystems zaroven proslo v roce
2022 fFadou internich zmén, mezi néz se radi napfiklad zavedeni samoridicich
(bezmanazerskych) obchodnich tymu ¢i dal$i posun k principim svobodné firmy.

,V loriském roce jsme dopadli skvéle, posunuli jsme se prakticky na vSech frontach, ve vyvoji
softwaru, v implementaci nastroji Atlassian, v marketingu i obchodé. Byl to zkratka
transformativni rok, béhem kterého jsme o krucek postoupili smérem k vizi 2026, kdy
chceme udavat na trhu standard kvality spoluprace mezi byznysem a IT. Kromé
prohlubovéni specializaci v oblasti bankovnictvi, agilni dodavky softwaru, byznysovych
konzultaci ¢i digitalizace procesti se nam podafilo ziskat partnerstvi se spolecnosti Magnolia
na implementaci jejich DXP feSeni na ¢eském trhu. Interné jsme S§li cestou zlepsovani
firemnich procesu, posileni tymu Atlassian expertt a utuZovani firemni kultury. Posunuli
fjsme se smérem k vétsi autonomii lidi i tymd. Navzdory mnozstvi zmén jsme udrzeli fluktuaci
na 17 %, cozZ od vSeobecného idealu 10 % neni daleko. To hodnotim vzhledem k obtizné
situaci na trhu a naS$i velikosti jako uspéch,” fika Tomas Paral, CEO MoroSystems.

Technologické inovace v bankovnictvi

V roce 2022 se MoroSystems rozhodli zaméfit na sektor BFSI (bankovnictvi, pojistovnictvi a
finanéni sluzby), pro ktery predstavili specializovany tym. Firmam z tohoto odvétvi umoznuji
diky agilni dodavce vyvoje softwaru rychleji zavadét inovace a reagovat na zmény priorit.
Spole¢nostem pomahaji najit cestu, jak transparentné spolupracovat, zavadét nové
technologie a zaroven uchovat kliCové know-how uvnitf firmy a drzet se v mantinelech
regulatornich opatfeni.

,Mensi korporaty a stfedni firmy v BFSI odvétvi jsou zvyklé realizovat software formou
dodavky s pevné stanovenym rozsahem, terminem a cenou (FTFP). Tento pfistup nedokazZe
vyjit vstfic jejich potfebé rychlého zavadéni inovaci a novych technologii, zméné priorit na
tydenni nebo mésicni bazi, pfipadné transparentné spolupracovat s dodavatelem za tucelem
naplnéni byznysovych potieb a vytvofeni uZiteCnych reSeni. Obé strany se nakonec
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rozchazeji s tim, Ze ani jedna neni spokojena.
To jsme se rozhodli zménit. Mame recept, jak to udélat, coZ jsme si ovéfili na uspésnych
dodavkach napfiklad pro pojistovny AXA, UNIQA ¢i ve spolupraci s lidrem benefitnich
programu pro zaméstnance Benefit Plus,“ uvadi Radek Teichmann, CTO MoroSystems.

Agile a cloud - trendy, které rezonuji i v konzervativnich firmach

Velkym tématem ze svéta Atlassianu je z hlediska MoroSystems pro letoSni rok pfechod ze
poctu firem, které budou muset migraci podstoupit, v podstaté za rohem. Pocet firem v této
situaci se dle internich dat spole¢nosti blizi 1 000, pfi€emz kapacity jsou jiz nyni vzhledem k
poptavce omezené — v Ceské republice ptisobi véetné MoroSystems pouze &tyfi platinovi
partnefi Atlassianu.

JAtlassian urcuje celosvétovy standard a trendy v nastrojich pro tymovou spolupraci. V
Ceské republice vidime obrovsky potenciél, spoustu nad$enych firem ochotnych zménit
Jejich mindset a procesy. Pojmy jako agilni transformace a digitalizace jiz rezonuji i v
klasickych vyrobnich firmach. Nas Atlassian tym nyni tvofi 20 expertu, ktefi se zabyvaji
konzultacemi, migracemi do cloudu i vyvojem novych aplikaci. Ambice jsou tak pro letosni
rok jen ty nejvy$si — v MoroSystems chceme udavat trend smyslupiné a efektivni spoluprace
a svoje zkusSenosti predavat klientdm,“ dodava Petr Marcin, Atlassian sales director
spolecnosti MoroSystems.

Vice o MoroSystems

MoroSystems je brnénska technologicko-konzultacni spole¢nost, ktera pomaha prednim ceskym i svétovym
firmam digitalizovat procesy a zavadét technologické inovace. Pro své zakazniky navrhuje a vyviji aplikace,
systémy a portaly na miru, at uz se jedna o platebni systémy, vérnostni programy a bankovni, finanéni &i
monitorovaci aplikace. K dosazeni maximalniho pfinosu si firma zaklada na vyvoji s pfidanou hodnotou, jehoz
principy popisuje ve vlastni iniciativé No Paskvil Agile. Tou chce zménit zpdsob, jakym na trhu softwarového
vyvoje funguje spoluprace mezi dodavateli a klienty. MoroSystems disponuje nejvy$§im pocétem certifikovanych
Atlassian expertt v Cesku a na Slovensku a vice nez 11 let drzi certifikaci Platinum Atlassian partner. Diky tomu
svym zakaznikim poskytuje nejen samotné produkty této spolecnosti, ale také profesiondlni konzultace,
implementaci nastroju a podporu. Nové se také v ramci partnerstvi se startupem Tatum vénuje blockchainu a
NFT projektim. Mezi klienty MoroSystems patfi napfiklad fintechovy gigant Diebold Nixdorf, globalni internetové
trzi5t& eBay nebo lidr v pojiStovnictvi AXA.




